L'optimisation de la
chaine Ventes

La solution GED transversale et illimitee de:
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Nous avons pensé notre GED comme un outil transversal et sans restriction dans son utilisation.
Ainsi, DKS est multi documents, multi utilisateurs, multi connexions simultanées, multi sociéteés.

En déployant DKS pour I'optimisation de la chaine Ventes, vous accéderez a :

d Un fonctionnement en mode licence (On Premise) ou hébergé (SaaS) pour répondre au mieux
a vos besoins,

[ Des rubriques et des sous rubriques pour les grandes catégories de documents

d Un tableau de gestion des différentes typologies de documents (leurs index, leur durée de
conservation, la gestion du sort final, ...)

1 Un archivage de documents de tous formats,
[ Une gestion fine des droits d'acces et des profils utilisateurs,

 Des connecteurs pour des consultations contextuelles des documents archivés depuis vos
ERP, CRM, logiciels de recouvrement, ...

d Un archivage légal et des pistes d'audits fiables,

 Un respect des regles archivistiques et du RGPD.
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Cap 18
189 rue d’Aubervilliers
75018 Paris — France
Tél: +33 1 55 26 95 80
Mail :
contact@systemcom-europe.com
Site :
systemcomeurope.com
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